' o E
F

.+ Ausgabe 03 JohfAugust 2013

www.oh-stadtmagazin.de
ml’lﬁaboﬂk.mnﬂﬂl.ﬂadlma__qa:in

S #
- &

i

- ] 3 L
2 Das Stth?nagazm aus Oberhatdsén “w

Titelthema

SOMMER IN




Abb, enthilt 'Z":":'|-'_'L'-';'J'.:’._’.F.-:!r1ul‘1|:_:

LEASINGRATE'
fur den PEUGECT 207 CC Access

€189, - mtl.

 Vploubnmanact Saatddach = T il Frreutedasrrey
= L - = Fuhuwr / iskotwpriag hibermmriteilhon
E5P mat AR = Elskirische Fensterheber vomhinten

TManstliche Leasngrote bel sner dnzahlung ven 1800~ €, Fahreigung

10 D0 kom b, Lenubreit 4B Moncte. Ein Leosingangebet det PEUGEDT
BANK, Geschisltsberech der Banque PSh Finarce § A Niederlossars
Deutschiand, Semermssrale 10, 61263 Mow-benburg, fir dor: PEUGEOT 207
€T hccess 120 VTi Dios Angeber gile fiir Privetkunden bei Vertragecischus.
bis TLOT.2015.

PEUGEQOT 207 CC /308 CC

MOTION & EMOTION Rl

IHR PEUGEOT
PARTNER

INOBERHAUSEN

BECKERfrance mobi

PEUGEOT VERTRAGSPARTMER

46149 Oberhousen * Lessingstrafle 2a
Tel.: 0208/376 376 * info@bfm-ob.de
www.beckerfrancemobile.de

e

Kombi aus mehreren Disziplinen ist Erfolgsfaktor

1 Uhr - das Telefon klingelt. Eck-
7 art Hillenkamp, der gerade sei-
nen Projektzeitplan fiir die nachste
Woche ausarbeitet, nimmt das Ge-
sprich entgegen. Am anderen Ende
ein namhafter Automobilhersteller,
der fiir eine brandaktuelle Aufgaben-
stellung in Frankreich das Spezial-
wissen des Oberhausener Ingenieurs
benétigt. Am nachsten Mittag ist Hil-
lenkamp schon vor Ort in den Werks-
hallen, um das Problem zu ldsen.

Jch kann es immer noch nicht wirk-
lich glauben, wie das so gelaufen ist.
Davon triumt man zu Beginn der
Selbstandigkeit zwar immer, man ist
dann aber doch erstaunt, wenn man
von solchen Kunden Auftrige erhalt.
Es macht einem stolz, wenn das eige-
ne Kénnen gefragt ist und weiteremp-
fohlen wird", so Hillenkamp, der sein
Unternehmen 2011 in Oberhausen ge-
griindet hat.

Zuvor hatte Hillenkamp schon einen
griferen Auftrag eines deutschen
Automobilherstellers erhalten. ,Die-
se Aufgabe war mehr als interessant.
Uber einen Zeitraum von mehreren
Monaten konnte ich Prozessbeglei-
tung und Optimierung in einem itali-
enischen Zuliefererwerk durchfiithren.
Das war nur méoglich, da ich einerseits
Auditor verschiedener Management-
systeme bin und andererseits durch
mein Studium und meine langjihrige
Tatigkeit in der Lackindustrie iiber
diese seltene Kombination der unter-
schiedlichen Disziplinen verfiige.

Mein Unternehmen AREGUS Services
ist ein Ingenieurbiiro, das sich auf die
Themenschwerpunkte Arbeitssicher-
heit, Energiemanagement, betrieb-
licher Umweltschutz und Gesund-
heitsmanagement spezialisiert hat.
Und dieser Mix ist gefragt und kommt
beim Kunden gutan.

Ich wollte mich schon seit 15 Jahren
selbststindig machen, hatte dies aber
immer wieder aufgrund duflerst at-
traktiver Positionen in der Industrie
verschoben. Schlussendlich bin ich
froh, den Schritt dann doch gewagt
zu haben’, so der AREGUS Chefs, Und
der Erfolg gibt ihm Recht. Selten ist es
50, dass man schon im ersten Jahr so
renommierte Kunden in seinem Port-
folio nennen darf wie die Audi AG und
Bugatti Automaobiles,

Aber auch seine anderen Kunden be-
treut er mit groBem Engagement und
einer guten Portion Flexibilitit und
Oberhausener Firmen sind ihm so-
wieso immer willkommen.




